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PRESENTE DE LOS CCA 
• Normativa Autonómica – Reconocimiento 
• Subvenciones Anuales al 75-80% 

proyectos concretos máximo 50.000 € 
• Subvenciones directas a Ayuntamientos 
• Colaboración Ayuntamientos 
• 40-50% Asociados del total del centro 
• Cuotas de los asociados 15 – 30 € /mes 
• Crisis de Gerencia y personal 
• Poca participación empresarios 
• Quien participa paga 

 
 



PUBLICIDAD 

• Publicidad enfocada al Empresario no al 
Cliente. 

• Publicidad en Facebook, redes sociales, 
sms, internet, etc. 

• Sorteos electrónicos de base de datos de 
clientes que han participado en otras 
campañas. 

• Ruta de la Tapa. 
• Restaurantes mas complicados 

 



PRESENTE DE LOS CCA 

• Nerja Centro 
• Fecoma (Red de CCA de Málaga) 

• Ceca (Confederación Comercio Andalucía) - Ayuda organización 
y Estudios 

• CEA (Confederación Empre. Andalucía) 
• CEOE (Confederación Organizaciones 

Empresariales de España) 
• Actualmente no hay presupuesto 



AYUNTAMIENTO – NERJA CENTRO 

• Gerencia del CCA Publico – Privada. 
• Consejo Municipal de Comercio 
• Colaboración en Actividades 
• Subvención anual de 2.000 – 4000 € 
• Iluminación Navidad 
 



FUTURO CCA 
• Mayor colaboración Publica 
• Impuesto Impulso Comercio Municipal o 

aumento del IBI locales del en ámbito 
CCA (Agecu – Ministerio) 

• Eliminación de cuotas asociados, 
instaurando participación en actividades y 
folletos. 

• Gerencia Profesional – Empresa 
Consultora de Servicios.  



CONSEJOS 
• Área Comercial bien diferenciada, con mobiliario urbano y calles 

peatonales o aceras muy amplias con poca circulación de 
vehículos. Urbanismo Comercial. 
 

• Seguridad y Limpieza 
 

• Orden en la Ocupación de la Via Publica, Letreros, banderolas, 
publicidad, etc… 
 

• Implicación de Empresarios 
 

• Realización de muchas actividades durante el año de incentivación 
de ventas: Navidad, Día Enamorados, Carnavales, Verano Cultural, 
animación de calles, Noche de Compras, etc… 
 

• Copiar lo bueno que tienen las Grandes Superficies. 
 

• Marcar un Plan Estratégico a largo plazo. 
 



GERENCIA CCA NERJA CENTRO 

 
• VG ASESORES 

 
• nc@nerja-centro.com 

 
Desarrollos y Gestión de CCA. 
Estudios de Viabilidad CCA 
Proyectos y Planes Estratégicos Comerciales 


	Centro Comercial �Abierto de Nerja�NERJA CENTRO
	PRESENTE DE LOS CCA
	PUBLICIDAD
	PRESENTE DE LOS CCA
	AYUNTAMIENTO – NERJA CENTRO
	FUTURO CCA
	CONSEJOS
	GERENCIA CCA NERJA CENTRO

